Viszonteladoi Program Javaslat
1. Program Célja

e A viszonteladéi program célja, hogy tamogassa a partnereket a termékeink

értékesitésében, mikdzben kedvezd arakat és marketing anyagokat biztosit szamukra.
2. Célcsoport

o Kis-és nagykereskeddk, online bolt tulajdonosok, influencerek ¢és blogirok, akik
érdeklédnek a termékeink irant.

3. Arazasi Struktira - Alap nagykerar: megbeszélt minimum forgalom utin. — Extra
engedmény, ha a viszontelad6 kivételesen nagyobb mennyiségre tart igényt.

o Alap Nagyker ar: csak addig érvényes mig a viszonteladdé tudja tartani az altala
megigért forgalmat.

o Extra Engedmény: Webshopon keresztiil hiiségpont rendszer, illetve egyedi kupon
felhasznalas. Tovabba kivételes mennyiségek esetén extra arengedmény — ez
megbeszélés targya

o Kiilonleges Akciok: 1d6szakos promociok, ahol a viszonteladok elsdként értestilhetnek
az ajanlatokrol.

4. Regisztracios Folyamat - A potencidlis viszonteladok online jelentkezhetnek a
weboldalon keresztiil.

e Emailen és személyesen is lehet jelentkezni!

o A jelentkezés utan egy rovid interju €s hattérvizsgalat torténik.

5. Marketing Tamogatas - Promdécios Anyagok: Katalogusok, képek, hirdetési szovegek
és kozosségi média posztok.

e Promodcios Anyagok: Katalogusok, képek, hirdetési szovegek és kozosségi média
posztok.

o Hirek és Frissitések: Rendszeres tajékoztatas az uj termékekrdl és akciokrol.

6. Teljesitmény Nyomon Kovetése - Minden viszonteladé sajat fiokot kap, ahol nyomon
kovetheti az eladasait.

o Kérés esetén havi jelentések kiildése a teljesitményrol.

7. Kifizetési Rendszer

« Atutalissal rugalmasan: Eleinte dijbekérd alapjan, aztan ahogy né a bizalom, gy lehet
sz6 utdlagos utalasrol (5-8-10-15-30nap)

o Kifizetések banki atutalassal vagy egyab online fizetési moéddal (PayPal, Barion).

8. Kapcsolattartas



e Kiilon dedikalt kapcsolattartd a viszonteladok szamara, aki segit a kérdésekben és
problémakban.
Zaro Megjegyzés
A viszonteladoi program sikeressége érdekében fontos a folyamatos kommunikacié és a
viszonteladok tamogatasa. Ezen kiviil érdemes figyelni a piaci trendekre és a viszonteladoi

igényekre, hogy a programot folyamatosan fejleszthessiik.



